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Confianza empresarial

¢, Como valoraria su nivel de confianza en cuanto a las previsiones de
crecimiento de ingresos de su empresa en los proximos 12 meses?

Ref: P1.a.
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Confianza empresarial

¢, Como valoraria su nivel de confianza en cuanto a las previsiones de
crecimiento de ingresos de su empresa en los proximos 12 meses?

Ref: P1.a.
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Confianza empresarial

¢, Como valoraria su nivel de confianza en cuanto a las previsiones de
crecimiento de ingresos de su empresa en los proximos 3 anos?

Ref: P1.b.
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Confianza empresarial

¢, Como valoraria su nivel de confianza en cuanto a las previsiones de
crecimiento de ingresos de su empresa en los proximos 3 afnos?

Ref: P1.b.

ltalia Espana Holanda Europa Global

Occidental
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Confianza empresarial
¢, En qué medida le preocupa que las cuestiones expuestas a continuacion
supongan una amenaza para sus previsiones de crecimiento empresarial?

Ref: P2.a
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Confianza empresarial
¢, En qué medida le preocupa que las cuestiones expuestas a continuacion

supongan una amenaza para sus previsiones de crecimiento empresarial?
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Confianza empresarial

¢, En qué medida le preocupa que las cuestiones expuestas a continuacion
supongan una amenaza para sus previsiones de crecimiento empresarial?

Ref: P2.

Bl No me preocupan en

absoluto )
ltalia

Empeoramiento
delas

principales
economias
Exceso de

(Ce]
w
oo
N
[e¢]

reglamentacion

-25

w
H
[
©

energética
-2 LI
Tendencias
proteccionistas
delos -34 =‘
gobiernos
nacionales
Haseer> 32

PricewaterhouseCoopers LLP

B No me preocupan
demasiado

Espafa Holanda

2
z

N
IS
IS
N
o

N
o
w
N
N
N

17 27 iy

i )
~ ~
w w w
=y
N
- 1N

-24 27 -30 7
41 30

[ Me preocupan bastante

B Me preocupan mucho

Global

1 40 pak

3 1 39 ¥
5

Europa Occidental

8

I
o
'_\
I\

I
'

1

454

Féxtia




Confianza empresarial

¢, En qué medida le preocupa que las cuestiones expuestas a continuacion
supongan una amenaza para sus previsiones de crecimiento empresarial?

Ref: P2.
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Confianza empresarial

De entre las siguientes oportunidades de crecimiento empresarial, ¢ cual
considera que es la principal oportunidad para hacer crecer su negocio en
los proximos 12 meses?

Ref: P3.a.  Francia Alemania Reino Unido Europa Global
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Confianza empresarial

De entre las siguientes oportunidades de crecimiento empresarial, ¢ cual
considera que es la principal oportunidad para hacer crecer su negocio en
los proximos 12 meses?

Ref: P3.a. Italia Espafna Holanda Europa Global
Occidental
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Confianza empresarial

¢,Cuales son las principales bases de su ventaja competitiva para
alcanzar este crecimiento?

Ref: P3.b. Francia Alemania Reino Unido Europa Global
Occidental
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Confianza empresarial

¢,Cuales son las principales bases de su ventaja competitiva para
alcanzar este crecimiento?
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Confianza empresarial

¢, Como preve financiar este crecimiento?

Ref: P4.
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Confianza empresarial

¢, Como preve financiar este crecimiento?

Ref: P4.
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« Fusiones y
adquisiciones
Internacionales
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Ha realizado alguna fusion o adquisicion internacional en los
pasados 12 meses?

Ref: P5.a.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Ha realizado alguna fusion o adquisicion internacional en los
pasados 12 meses?

Ref: P5.a.
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Fusion/adquisicion internacional
¢, Tiene previsto realizar alguna fusion o adquisicion internacional

en los proximos 12 meses?

Ref: P.5.b.
Francia Alemania Reino Unido Europa Global
Occidental
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Fusion/adquisicion internacional
¢, Tiene previsto realizar alguna fusion o adquisicion internacional

en los proximos 12 meses?

Ref: P.5.b.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Donde tiene previsto realizar esta fusion o adquisicion?

Ref: P6.a.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Donde tiene previsto realizar esta fusion o adquisicion?

Ref: P6.a.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Qué obstaculos prevé encontrar en esta fusion y/o adquisicion?

Ref: P6.b.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Qué obstaculos prevé encontrar en esta fusion y/o adquisicion?

Ref: P6.b.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Qué obstaculos encontrod o prevé encontrar en esta fusion y/o adquisicion?

Ref: P6.b.
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Fusion/adquisicion internacional

¢, Qué obstaculos encontro o prevé encontrar en esta fusion y/o adquisicion?

Ref: P6.b.
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Fusion/adquisicion internacional

En los préximos 3 afios, ¢considera que las fusiones y adquisiciones
Internacionales o las joint ventures y alianzas estratégicas van a desempenar

un papel mas importante en el crecimiento de su negocio?

Ref: P6.c.
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Cambio climatico

¢, En qué medida le preocupa cada una de las siguientes amenazas,
gue podrian repercutir en el crecimiento de su negocio?

B No me preocupan en E No me preocupan O Me preocupan bastante M Me preocupan mucho
absoluto ) demasiado )
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Cambio climatico

¢, En qué medida le preocupa cada uno de las siguientes amenazas,
gue podrian repercutir en el crecimiento de su negocio?

Ref: P7.
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Cambio climatico
¢, Considera que el cambio climatico va a beneficiar economicamente a

su empresa (por ejemplo, en ventas, eficiencias operativas, etc.)?

Europa Global
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Cambio climatico
¢, Considera que el cambio climatico va a beneficiar economicamente a

su empresa (por ejemplo, en ventas, eficiencias operativas, etc.)?

Global
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Cambio climatico
¢, Considera que el cambio climatico va a beneficiar a su empresa en

Intangibles (por ejemplo, prestigio de la marca, acceso a personal
cualificado, etc.)?

Ref: P 8.b.
Francia Alemania Reino Unido Europa
Occidental

Global
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Cambio climatico
¢, Considera que el cambio climatico va a beneficiar a su empresa en

Intangibles (por ejemplo, prestigio de la marca, acceso a personal
cualificado, etc.)?
Europa Global
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Cambio climatico

¢, En qué medida se considera de acuerdo o en desacuerdo con lo siguiente?

M Totalmente en
desacuerdo

Ref: P9.

Los gobiernos deberian adoptar
un papel de mayor liderazgo en
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Cambio climatico

¢, En qué medida se considera de acuerdo o en desacuerdo con lo siguiente?

M Totalmente en = En desacuerdo | De acuerdo B Totalmente de acuerdo
desacuerdo
Ref: P9.
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